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PZU ubezpieczy instalacje
fotowoltaiczne
i elektrownie wiatrowe

Sajkowski

Piotr [5
Nettik

W kontekscie ryzyk
ubezpieczania OZE

przeprowadziliSmy badania

wspolnie z polskimi

uczelniami, np. testy palnosci

paneli fotowoltaicznych.

Wynikami tych testow i badan

Na pytania redaktor naczelnej ,Gazety Ubezpieczeniowej” odpowiadaja Jakub Sajkowski,
dyrektor zarzadzajacy ds. klienta korporacyjnego w Pionie Klienta Korporacyjnego PZU,
i Piotr Nettik, dyrektor ds. underwritingu ubezpieczen pozakomunikacyjnych PZU

leksandra E. Wysocka:
- Porozmawiamy dzisiaj
odnawialnych Zzrédlach

energii i 0 zrownowazonym rozwoju,
ktore sa juz stalym elementem bran-
Zy finansowej - zar6wno na szcze-
blu unijnym, jak i lokalnym. Jak
do tych tematow podchodzi PZU?

Jakub Sajkowski: - Rzeczywi-
Scie coraz wiecej mowi si¢ 0 Zrow-
nowazonym rozwoju, trosce o sro-
dowisko naturalne. Coraz wiekszy
nacisk kladziony jest na obszar
ESG, ktory po raz pierwszy zna-
lazt odzwierciedlenie w strategii
PZU i stat sie od razu jej waznym
elementem.

Rozwoj oferty OZE dla segmen-
tu ubezpieczen korporacyjnych to
z jednej strony kolejny etap rozwo-
ju naszego biznesu, a z drugiej od-
powiedzialne wspieranie klientow
i spoteczenstwa w drodze do neu-
tralnosci klimatyczne;j.

Dlatego stworzyliscie w PZU
produkty skierowane do Klientow
korporacyjnych, ktorzy sa produ-
centami energii ze zrodel odnawial-
nych?

J.S.: - OZE jest rynkiem per-
spektywicznym, ktory bardzo szyb-
ko rosnie, zarowno z perspektywy
ubezpieczeniowej, jak i generowa-
nej mocy wytworczej. UznaliSmy,
zZe powinniSmy mie¢ specjalna
oferte dla tego segmentu.

Na koniec czerwca 2021 r.,
W porownaniu ze stanem na ko-
niec czerwca 2020 r., ze zrodet
OZE pozyskuje si¢ 33% mocy
energii wiecej - to znaczacy
wzrost. GUS podaje, ze w la-
tach 2016-2019 udziat energii pro-
dukowanej z odnawialnych zrodet
byl mniej wiecej staly i wynosit za-
ledwie ok. 11-12% ogélnokrajowe-
go miksu energetycznego. W tej
chwili OZE to 27% calkowitej mo-
cy Wwytworczej naszego kraju.
Z czego prawie 90% mocy genero-
wane jest przez wiatr i stonce.

Dlatego postanowilismy, ze
skupimy si¢ wlasnie na tych glow-
nych zrodlach. Reszta to bioga-
zownie, elektrownie bazujace
na biomasie i elektrownie wodne,
ale w tej chwili w Polsce to wlasnie
wiatr i slonce sa najistotniejsze
i maja gigantyczny potencjat roz-
woju, poniewaz sg planowane ko-
lejne inwestycje.

Przejdzmy wiec do konkretow.
Jakie produkty PZU proponuje dla
sektora wytworcow energii z OZE?

Piotr Nettik: - Zgodnie z nasza
strategia, stawiamy na rozwdj zie-
lonej energii, a co za tym idzie, be-
dziemy sukcesywnie wlaczaé

z charakterystyka danej instalacji.
Oba sa podzielone na pie¢ sekcji.
Sa to ubezpieczenie ogniowe, opar-
te oczywiscie na wszystkich ryzy-
kach, ubezpieczenie utraty zysku,
ubezpieczenie maszyn od awarii,
ubezpieczenie utraty zysku po awa-
rii maszyn, czyli MLOP, i ubezpie-
czenie OC.

Warunkiem zawarcia polisy jest
wykupienie ubezpieczenia bazowe-
g0, czyli ,,ogniowego”. W momen-
cie, kiedy kto$ wybierze taki zakres
ubezpieczenia, moze dobrac sobie
inne komponenty. Oczywiscie, zZe-
by wykupi¢ ktorekolwiek ubezpie-
czenie utraty zysku, trzeba mieé
bazg, czyli by zakupi¢ polis¢

PZU Energia Stonca i PZU Energia Wiatru

to ubezpieczenia chronigce mienie i OC w fazie
eksploatacyjnej. Nie tworzyliSmy produktu na faze
budowlang, poniewaz nasza dotychczasowa polisa
chronigca przed ryzykami budowlano-montazowymi
jest na tyle uniwersalna, ze w petni

zaspokaja potrzeby tego segmentu.

do portfela coraz wiecej tzw. zielo-
nych produktéw. Najnowszymi sa
PZU Energia Slonca i PZU Ener-
gia Wiatru - ubezpieczenia chro-
nigce mienie i OC w fazie eksplo-
atacyjnej. Pierwszy, jak sugeruje
nazwa, dotyczy ubezpieczenia in-
stalacji fotowoltaicznych, drugi -
elektrowni wiatrowych.

Nie tworzylismy produktu na fa-
z¢ budowlana, poniewaz nasza do-
tychczasowa polisa chronigca
przed ryzykami budowlano-monta-
zowymi (CAR/EAR) jest na tyle
uniwersalna, ze w pelni zaspokaja
potrzeby tego segmentu. Jesli zas
chodzi o faze eksploatacyjng insta-
lacji OZE, uznali$my za niezbedne
stworzenie odrgbnych rozwigzan
specjalnie dla nich.

Oba produkty - fotowoltaiczny
i ten dla elektrowni wiatrowych -
sa blizniacze, dotycza po prostu in-
nego zrodla pozyskiwania energii.
Zawieraja zapisy $cisle zwiazane

MLOP (ubezpieczenie utraty zy-
sku wskutek awarii maszyn i urza-
dzen), trzeba mie¢ MB (ubezpie-
czenia maszyn od awarii), ale pod-
stawg wszystkiego jest ubezpiecze-
nie ,,ogniowe”.

Czyli mamy taka piramidke?

P.N.: - Tak to skonstruowali-
$my. Oczywiscie kazdy z tych kom-
ponentow mozemy oddzielnie wy-
cenic, aby klient widziat, jak ksztat-
tuje sie¢ cena za ubezpieczenie
w zaleznosci od zakresu, ktorego
oczekuje.

Niezaleznie od wspomnianych
pieciu zakreséw ochrony, oferuje-
my tez zestaw klauzul dodatko-
wych. W ten sposéb mozemy swo-
bodnie modyfikowac zakres polisy
i dostosowywac go do indywidual-
nych potrzeb. Nie zamykamy si¢
jednak na inne rozszerzenia zakre-
su ubezpieczenia.

Oba produkty zostaly tak przy-
gotowane, abysSmy mogli elastycz-

nie odpowiada¢ na bardziej wyma-
gajace zapytania ofertowe. Jezeli
klient bedzie mial potrzebe rozsze-
rzy¢ zakres ubezpieczenia o ryzy-
ka, ktorych nie uwzglednili$my
W najszerszej wersji danego pro-
duktu, bedziemy mogli dolaczy¢
dodatkowe rozszerzenia.

StaralisSmy sie zaprojektowac
maksymalnie uniwersalny produkt
- np. w ramach ubezpieczenia in-
stalacji fotowoltaicznej ochrona
obejmujemy rowniez magazyny
energii czy dodatkowe elementy,
takie jak infrastruktura pomocni-
cza farmy, zewnetrzne podziemne
przylacza kablowe i $wiattowodo-
we czy napowietrzne linie elektro-
energetyczne i swiattowodowe.
Czyli nie ubezpieczamy wylacznie
paneli fotowoltaicznych czy wiatra-
kow, ale réwniez infrastrukture po-
mocnicza, tj. przylacze energetycz-
ne, transformatory, budynki trans-
formatorowe oraz ogrodzenia
i drogi dojazdowe. To wszystko
moze zosta¢ objete nasza polisa.

Sektor OZE jest bardzo rozwo-
jowy, ale jak to konkretnie wygla-
da? Ile moze by¢ tych nowych inwe-
stycji? Co to w ogole jest za kawa-
lek tortu?

J.S.: - Przyrost jest duzy,
do eksploatacji oddawane sa kolej-
ne gigantyczne inwestycje. W tej
chwili najwigksza instalacja foto-
woltaiczna w Witnicy, ktora wia-
$nie powstala w Polsce, ma po-
wierzchni¢ 80 ha, czyli ponad 110
boisk pitkarskich. Potozono tam
az 900 km kabli.

Tak jak wspomniatlem, moc wy-
tworcza OZE w ciagu ostatniego
roku wzrosta az o 33%. Nasze dwa
nowe produkty skierowane sa wigc
z jednej strony na ubezpieczanie
tego, co juz jest, ale takze tego, co
powstanie, bo plany inwestowania
w OZE sa ogromne - w tym zwia-
zane z energetyka wiatrowa na mo-
rzu. Wprawdzie zanim te projekty

laboratoryjnych, a takze

zgromadzonym dotychczas

doswiadczeniem,
chcemy dzieli¢ sie
aszymi klientami
Z posrednikami.

beda eksploatowane, jeszcze tro-
che czasu uplynie, ale na pewno
obszar ten bedzie si¢ dynamicznie
rozwijal.

A jak wyglada kwestia ryzyka
w ubezpieczeniach OZE?

P.N.: - Jeszcze przed wzrostem
popularnosci OZE w Polsce zacze-
lismy zdobywaé¢ wiedze w tym
zakresie. Mamy wyspecjalizowany
zespot inzynierow oceny ryzyka,
w tym kilku wyspecjalizowanych
w energetyce, dzieki ktorym nie
raz  uchronilismy  klientéw
przed duzymi szkodami.

J.S.: - W ramach grupy dziata
tez PZU LAB, ktory, jak sama na-
zwa wskazuje, m.in. weryfikuje no-
we technologie w ramach doswiad-
czen laboratoryjnych. W kontek-
Scie ryzyk ubezpieczania OZE
przeprowadzilismy badania wspol-
nie z polskimi uczelniami, np. testy
palno$ci paneli fotowoltaicznych.
Wynikami tych testow i badan la-
boratoryjnych, a takze zgromadzo-
nym dotychczas doswiadczeniem
chcemy dzieli¢ sie z naszymi klien-
tami oraz posrednikami.

Co szykujecie na nadchodzaca
jesien w temacie OZE? Czy plano-
wane sa indywidualne spotkania
z brokerami, czy tez jakie$ szersze
spotkania? Odbywac sie one beda
online czy stacjonarnie?

Jakub Sajkowski: - Bedziemy
obecni na kilku konferencjach
branzowych dotyczacych OZE.
Poza tym planujemy stworzenie se-
rii artykutow dla mediow branzo-
wych, informujacych o naszych
produktach i ich zalozeniach.

Na Kongresie Brokerow jeste-
$my ze stoiskiem zajmujacym si¢
tematem OZE w ubezpieczeniach.
Zas na koniec wrzesnia zaprasza-
my brokeréw na specjalne szkole-
nie oraz webinar, na ktérych
przedstawimy ofert¢ PZU dla
klientow korporacyjnych, ktorzy sa
wytworcami energii z OZE, oraz
praktyczne aspekty ryzyka w tym
obszarze.

Dzigkuje za rozmowe.
Aleksandra E. Wysocka



