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W
ra mach współ pra cy PZU
sys te ma tycz nie dzie li
się z bro ke ra mi wie dzą

i do świad cze niem z ob sza ru za -
rzą dza nia ry zy kiem, iden ty fi ka cji
i sza co wa nia za gro żeń oraz za po -
bie ga nia szko dom. To je den
z wie lu aspek tów na sze go współ -
dzia ła nia na rzecz bez pie czeń -
stwa wspól nych klien tów, a tak że
na tu ral ny ele ment roz wo ju biz -
ne su kor po ra cyj ne go. 

Ze wzglę du na ska lę biz ne su
oraz je go spe cy fi kę każ dy klient
kor po ra cyj ny wy ma ga in dy wi du -
al ne go po dej ścia i du żej wie dzy
na te mat pro wa dzo nej przez nie -
go dzia łal no ści. Do brze wy ko na -
na oce na ry zy ka to zysk za rów no
dla klien ta (opty mal ne skład ki,
unik nię cie ewen tu al nych szkód,
prze sto jów i utra ty kon tra hen -
tów), jak i dla ubez pie czy cie la.

Bli ska współ pra ca z kan ce la -
ria mi bro ker ski mi jest szcze gól -
nie istot na dla Pio nu Klien ta
Kor po ra cyj ne go PZU, po nie waż
bro ke rzy to je den z naj waż niej -
szych ka na łów sprze da ży w na -
szym biz ne sie.

Ra zem z bro ke ra mi je ste śmy
w sta nie, ja ko ubez pie czy ciel,
ofe ro wać ochro nę do pa so wa ną
i skal ku lo wa ną na mia rę po trzeb
na szych klien tów oraz za pew nić
na rzę dzia, dzię ki któ rym sku -
tecz nie wpły wa my na mi ni ma li -
za cję ry zy ka. Za gwa ran to wa nie

wspar cia i ob słu gi znacz nie wy -
kra cza ją cej po za za kres za pi sa ny
w po li sie nie był oby moż li we,
gdy by nie kom pe ten cje i od po -
wied nia wie dza. 

Z my ślą o bro ke rach eks per ci
Pio nu Klien ta Kor po ra cyj ne go
PZU pro wa dzą szko le nia za wo -
do we IDD. To oka zja do zdo by -
cia spe cja li stycz nej wie dzy z za -
kre su pro duk tów ubez pie cze nio -
wych oraz in ży nie ryj nej oce ny
ry zy ka ubez pie czeń ma jąt ko -
wych i ko mu ni ka cyj nych. A tak -
że moż li wość po zna nia od pod -
szew ki ofer ty PZU dla klien tów
kor po ra cyj nych.

Po zy cja li de ra ryn ku ubez pie -
czeń da je nam do stęp do naj szer -
szej na ryn ku ubez pie czeń kor -
po ra cyj nych w Pol sce ba zy sce -
na riu szy szko do wych i umoż li -

wia ich szcze gó ło wą ana li zę.
W trak cie szko leń IDD dzie li my
się z bro ke ra mi nie tyl ko wie dzą
teo re tycz ną, ale sta ra my się prze -
ka zać jak naj wię cej prak tycz -
nych in for ma cji i przy kła dów.
Wie rzy my, że ta ka for ma ma dla
nich naj więk szą war tość. 
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Za rzą dza nie ry zy kiem flo to wym 
przy wy ko rzy sta niu PZU iFlo ta
● Dzię ki du żej ilo ści da nych o szko dach i ich przy czy nach

mo że my w re al ny spo sób pre cy zyj nie za rzą dzać ry zy kiem.
Po zwa la to na ogra ni cze nie licz by i war to ści szkód u klien -
tów flo to wych PZU.

● Klient współ pra cu ją cy z na szy mi in ży nie ra mi mo że ob ni żyć
fre kwen cję szkód we flo cie lek kiej na wet o 10%, a war tość
nie mal o 20%. We flo tach cięż kich – fre kwen cję o 15%,
a war tość szkód o 35%. 

● Po za usłu ga mi in ży nie rii ry zy ka we flo tach dla swo ich flo to -
wych klien tów kor po ra cyj nych PZU opra co wa ło no wo cze -
sne roz wią za nie – PZU iFlo ta – wspar cie w za rzą dza niu flo -
tą służ bo wych aut z wy ko rzy sta niem in no wa cyj ne go opro -
gra mo wa nia.

● Sys tem PZU iFlo ta wy po sa żo ny jest rów nież w mo duł dla
bro ke rów i agen tów. Mo je Flo ty – to miej sce dla bro ke ra,
któ ry chce być wspar ciem dla klien ta w za kre sie po pra wy
bez pie czeń stwa flo ty i za rzą dza nia jej ubez pie cze nia mi.

Za rzą dza nie ry zy kiem w przed się bior stwie 
przy wy ko rzy sta niu Ry zy ko PRO 
● Za rzą dza nie ry zy kiem w prze my śle jest dla nas szcze gól nie

waż ne, a na sze au tor skie roz wią za nie Ry zy ko PRO przy czy -
nia się do zmniej sze nia ry zy ka w za kła dach, w któ rych jest
za in sta lo wa ne.

● Ry zy ko PRO to pro gram pre wen cyj ny, któ ry umoż li wia mo -
ni to ro wa nie po zio mu bez pie czeń stwa w ob sza rach dzia ła -
nia przed się bior stwa, klu czo wych z per spek ty wy ry zy ka, ta -
kich jak pro duk cja, lo gi sty ka czy park ma szy no wy.

● Ry zy ko PRO to roz wią za nie, któ re do sko na le spraw dza się
np. w bran ży che micz nej, bu dow la nej, drzew nej, me blar -
skiej, spo żyw czej, po li gra ficz nej czy two rzyw sztucz nych.

Ry zy ka w bran ży me blar skiej i drzew nej
● Przy czy ną naj więk szych szkód (pod wzglę dem war to ści

i roz mia ru znisz czeń) w tej bran ży jest po żar. 
● Wy so kie za gro że nie po ża ro we zwią za ne jest z pro wa dzo ny -

mi pro ce sa mi tech no lo gicz ny mi i ma te ria ła mi pod da ny mi
ob rób ce. 

● Ze wzglę du na pod wyż szo ne ry zy ko po ża ro we wy mo gi
ubez pie czy cie la w za kre sie za bez pie czeń prze ciw po ża ro -
wych są wyż sze niż wy mo gi usta wo we. 

● Sku tecz na ochro na prze ciw po ża ro wa za kła dów z bran ży
me blar skiej i drzew nej po le ga na:

– iden ty fi ka cji ry zyk, 
– bu do wa niu świa do mo ści za gro że nia,
– wdra ża niu roz wią zań ogra ni cza ją cych ry zy ko, np. sys te mu

wy kry wa nia i ga sze nia iskier.

Ry zy ka cy ber ne tycz ne
● Po li sa PZU Cy ber jest waż nym uzu peł nie niem po li ty ki bez -

pie czeń stwa cy ber ne tycz ne go firm.
● PZU ofe ru je spe cjal ne wa run ki ubez pie cze nia dla naj więk -

szych pod mio tów go spo dar czych – w szcze gól no ści dla
klien tów z seg men tu in fra struk tu ry kry tycz nej.

● Wy róż ni kiem ofer ty PZU jest moż li wość ubez pie cze nia
szkód rze czo wych po cy be ra ta kach.

● PZU wraz z re no mo wa ny mi part ne ra mi z ob sza rów za rzą -
dza nia in cy den ta mi, pu blic re la tions, IT i praw ne go ofe ru je
szyb kie i pro fe sjo nal ne wspar cie w przy pad ku ata ku cy ber -
ne tycz ne go.

Ry zy ka w bran ży bu dow la nej
● Spe cy fi ka ubez pie cze nia ry zyk bu dow la no -mon ta żo wych

po le ga na tym, że ochro na ubez pie cze nio wa bu do wa na
jest w du żej mie rze na pod sta wie klau zul. Ma my więc:

– klau zu le roz sze rza ją ce za kres ubez pie cze nia,
– klau zu le ogra ni cza ją ce za kres ubez pie cze nia,
– klau zu le na kła da ją ce do dat ko we wy mo gi w za kre sie bez -

pie czeń stwa i pre wen cji,
– klau zu le o cha rak te rze po rząd ko wo -ad mi ni stra cyj nym.
● Wła ści wa oce na ry zy ka po zwa la unik nąć szkód na eta pie

bu do wy, a tak że w przy szło ści, już po od da niu obiek tu
do użyt ko wa nia.

Ry zy ka w bran ży spo żyw czej
● W bran ży spo żyw czej wy stę pu ją bar dzo zróż ni co wa ne

pod ką tem ry zy ka za kła dy pro duk cyj ne.
● Przy go to wu jąc ofer ty w bran ży spo żyw czej, na le ży

uwzględ nić:
– ro dzaj wy twa rza nych pro duk tów,
– spe cy fi kę pro ce sów pro duk cyj nych,
– za sto so wa ne za bez pie cze nia prze ciw po ża ro we, prze ciw -

wy bu cho we, prze ciw prze pię cio we i in ne spe cy ficz ne dla
da ne go ro dza ju pro duk cji.

Na szko le nie dot. oce ny ry zy ka w bran ży spo żyw czej 
za pra sza my już 7 wrze śnia 2022 r.

O CZYM MÓ WI MY W TYM RO KU?

SZKOLENIA ZAWODOWE IDD

Wzmacnianie
kompetencji
zawodowych brokerów
to element rozwoju
biznesu korporacyjnego
PZU dla biznesu korporacyjnego to więcej niż ubezpieczenia. A bliska
współpraca na linii klient – broker – zakład ubezpieczeń to przepis 
na skuteczną ochronę nawet najbardziej wymagających ryzyk
majątkowych i sytuacja win-win dla wszystkich uczestników rynku
ubezpieczeniowego. 
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