Informacja o zakresie Ankiety dotyczacej potrzeb Klienta w zwigzku z zamiarem
zawarcia umowy ubezpieczenia na zycie z elementem inwestycyjnym

Przed zawarciem umowy ubezpieczenia na zycie z elementem inwestycyjnym, jesteSmy zobowigzani do
zebrania informacji, o ktére pytamy w ankiecie dotyczacej potrzeb Klienta, oraz do oceny odpowiedniosci.

Ankieta jest przedstawiana do wypetnienia zgodnie z art. 21 ust. 1 ustawy z dnia 11 wrzes$nia 2015 r. o
dziatalno$ci ubezpieczeniowej i reasekuracyjnej oraz art. 8 ust. 1 ustawy z dnia 15 wrzesnia 2017 r. o
dystrybucji ubezpieczen. Jej zakres zostat okreslony Rozporzadzeniem Ministra Finanséw z dnia 2 lutego 2016
r. w sprawie minimalnego zakresu danych zamieszczanych w ankiecie dotyczacej potrzeb ubezpieczajacego
lub ubezpieczonego oraz Rekomendacjami Komisji Nadzoru Finansowego z dnia 15 wrzesnia 2023 r. dla
zaktadéw ubezpieczenn dotyczacymi oceny odpowiedniosci ubezpieczenia na zycie z elementem
inwestycyjnym.

Ankieta stuzy okresleniu potrzeb Klienta w zwigzku z zamiarem zawarcia indywidualnego ubezpieczenia na
zycie zwigzanego z ubezpieczeniowym funduszem kapitatowym IKE PZU Zycie. Zakres ankiety obejmuje
pytania o potrzeby, tolerancje na ryzyko, wiedze i doswiadczenie, sytuacje finansowa Klienta oraz preferencje
w zakresie zrownowazonego rozwoju. Na podstawie uzyskanych informacji dokonamy oceny odpowiedniosci.

Szczegbtowy zakres informacji, o jakie pytamy Klienta, oceniajac odpowiednio$¢ indywidualnego
ubezpieczenia na zycie zwigzanego z ubezpieczeniowym funduszem kapitatowym IKE PZU Zycie, wskazujemy
w ponizszej liscie.

1) aby okresli¢ potrzeby i tolerancje na ryzyko zapytamy o:

- wskazanie celu zawarcia umowy ubezpieczenia,

- cel inwestycyjny,

- preferowana czestotliwos¢ optacania sktadki za umowe ubezpieczenia,

- okres od zawarcia umowy ubezpieczenia w jakim Klient planuje wyptaci¢ zgromadzone $rodki,

- uprawnienia emerytalne,

- poziom akceptacji straty zainwestowanych srodkéw pienieznych w trakcie, jak rdwniez na koniec inwestycji.

11) aby okresli¢ wiedze i doswiadczenie Klienta oraz oceni¢ zrozumienie pojecia ,,tolerancja na ryzyko”
zapytamy o:

- zrodto wiedzy w zakresie inwestowania,

- dotychczasowe do$wiadczenia w zakresie inwestowania,

- znajomo$¢é mechanizmdw dziatajacych przy inwestowaniu,

- znajomo$¢ specyfiki skutkdw wczesniejszego rozwigzania umowy.

1ll) aby okresli¢ sytuacje finansowa zapytamy o:

- zrédto dochodu,

- przedziat $rodkéw pienieznych, ktéry odpowiada wysokosci sktadki, jaka Klient zamierza przeznaczy¢ na
zakup ubezpieczenia,

-okreslenie mozliwosci optacania sktadki regularne;j.

IV) aby okresli¢ preferencje w zakresie zréwnowazonego rozwoju zapytamy, jakimi produktami (w

zakresie zrbwnowazonego rozwoju) Klient jest zainteresowany.



