Informacja o zakresie Ankiety
dotyczacej potrzeb klienta

Jako ubezpieczyciel - zgodnie z prawem - jestesmy zobowigzani do oceny odpowiedniosci ubezpieczenia na
zycie z elementem inwestycyjnym, na podstawie informacji, o ktére pytamy w tej ankiecie. Dodatkowo agent
jako dystrybutor jest zobowigzany do okreslenia wymagan i potrzeb klienta oraz przekazania informacji
o produkcie w celu umozliwienia klientowi podjecia Swiadomej decyzji.

Zbieramy informacje na podstawie:

-art. 21 ust. 1 ustawy z dnia 11 wrzesnia 2015 r. o dziatalno$ci ubezpieczeniowej i reasekuracyjnej

- art. 8 ustawy z dnia 15 grudnia 2017 r. o dystrybucji ubezpieczen

- rozporzadzenia Ministra Finanséw z dnia 2 lutego 2016 r. w sprawie minimalnego zakresu danych
zamieszczanych w ankiecie dotyczacej potrzeb ubezpieczajacego lub ubezpieczonego

- Rekomendacji Komisji Nadzoru Finansowego dla zaktadéw ubezpieczen z dnia 15 wrzesnia 2023r.
dotyczacych oceny odpowiedniosci ubezpieczenia na zycie z elementem inwestycyjnym

- Rekomendacji U Komisji Nadzoru Finansowego z 26 czerwca 2023r. dotyczaca dobrych praktyk w zakresie
bancassurance.

Ankieta stuzy okresleniu potrzeb klienta w zwigzku z jego zamiarem zawarcia indywidualnej umowy
ubezpieczenia na zycie, jezeli umowa ta jest zwigzana z ubezpieczeniowym funduszem kapitatowym (UFK).
Ankieta obejmuje pytania o potrzeby i tolerancje na ryzyko, wiedze i doswiadczenie, sytuacje finansowg oraz

preferencje klienta w zakresie zrbwnowazonego rozwoju.

Wypetnienie ankiety jest dobrowolne. Jesli jednak klient nie wypetni tej ankiety, nie bedziemy mogli
przedstawi¢ mu oferty ubezpieczeniowej odpowiedniej do jego potrzeb, tolerancji na ryzyko, doswiadczenia,
wiedzy lub sytuacji finansowe;j.

Szczegdtowy zakres informacji, o jakie pytamy klienta, oceniajgc odpowiednio$¢ produktu wskazujemy
w ponizszej liscie.

1) aby okresli¢ potrzeby klienta i jego tolerancje na ryzyko zapytamy o:

- cel zawarcia umowy ubezpieczenia

- gtéwny cel inwestycyjny

- preferowany sposéb (czestotliwoscé) optacania sktadki za umowe ubezpieczenia

- okres od zawarcia umowy ubezpieczenia, w jakim klient planuje wyptaci¢ zgromadzone srodki

- poziom akceptacji straty zainwestowanych $rodkéw pienieznych w trakcie, jak rowniez na koniec inwestycji
- mozliwo$¢ akceptacji ograniczen ochrony w przypadku $mierci oraz w przypadku $mierci spowodowanej

nieszczesliwym wypadkiem wskutek

zapytamy o:

- zrédto wiedzy o inwestowaniu

- dotychczasowe do$wiadczenia w inwestowaniu

- znajomo$¢ mechanizmdw dziatajacych przy inwestowaniu

- znajomo$¢ specyfiki skutkéw wczesniejszego rozwigzania umowy

111) aby okreslié sytuacje finansowg klienta zapytamy o:

- zrédto dochodu

- przedziat Srodkdw pienieznych, ktore klient zamierza przeznaczy¢ na zakup ubezpieczenia

IV) aby okresli¢ preferencje klienta w zakresie zréwnowazonego rozwoju zapytamy o:
- preferencje w tym zakresie




