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zisiaj wspolpracujemy ze
Dwszystkimi firmami leasingo-

wymi na rynku i wystawiamy
miesiecznie ok. 11 tys. polis komuni-
kacyjnych i ok. 7,5 tys. polis ubezpie-
czenia leasingowanego mienia.

Bezpieczeistwo konsumentow

W biezacym roku przypada 30-le-
cie istnienia Zwiazku Polskiego Le-
asingu i 26. rocznica pierwszej
na rynku umowy generalnej dla le-
asingu wystawionej przez PZU. To
obrazuje sile¢ naszej wspolpracy.
Wspolnie kroczyliSmy po nietatwym,
zmieniajacym sie rynku leasingowym,
a dynamiczne, dwucyfrowe wzrosty
rynku byty dla PZU motorem do kon-
sekwentnego rozwoju oferty.

Niewatpliwie caly rynek finansowy,
W tym ubezpieczeniowy, przeszedt diu-
gq droge zwiazang z wprowadzaniem
wielu regulacji, ktorych celem byla
przede wszystkim ochrona konsumen-
téw poprzez zwigkszenie przejrzysto-
$ci produktéw ubezpieczeniowych.
Jedna z kluczowych regulacji byla
wdrozona w lutym 2018 r. ustawa
o dystrybucji ubezpieczen. Wynika
Z niej m.in. obowigzek wykonania ana-
lizy potrzeb klienta, co doskonale wpi-
suje sie w rosnaca $wiadomos¢
ubezpieczeniowa klientéw, w tym
przedsigbiorcow finansujacych leasin-
gowane pojazdy i maszyny.

FINANSOWANIE | UBEZPIECZENIE

Strategiczne partnerstwo PZU
na rynku ubezpieczen leasingu

PZU juz od ponad 25 lat oferuje firmom leasingowym partnerstwo i kompleksowg ochrone
ubezpieczeniowg dla leasingowanych pojazdéw i maszyn. Pierwsza, pionierskg na rynku
umowe generalng ubezpieczen komunikacyjnych dla leasingu, podpisaliSmy w 1998 r.

Uwaznie obserwujemy zmieniajacy
sie rynek. Jedna z odpowiedzi na jego
potrzeby bylo wprowadzenie taryfy
dynamicznej w ubezpieczeniach ko-
munikacyjnych. Dzisiaj, po czterech
latach od podjecia tej decyzji, jeste-
$my przekonani, Ze byla ona stuszna.
Nasza oferta cenowa jest dostosowa-
na do przebiegu polisowo-szkodowe-
go klienta. Liczby pokazuja, ze bardzo
doktadnie szacujemy i selekcjonujemy
ryzyko, co ma przelozenie na coraz
lepszy wynik techniczny.

Swiadomy wyhor Klientow

Dzisiaj mozemy $mialo powie-
dzieé¢, ze o ubezpieczeniu pojazdow
klienci wiedza wszystko lub prawie
wszystko. Doskonale wiedza, czym

istotny jest rowniez tatwy kontakt
z ubezpieczycielem, uwzgledniajacy
multikanalowos$¢ - nie tylko przez in-
folinie, ale rowniez przez strong www
oraz aplikacje.

Klienci cenia takze poczucie bezpie-
czenstwa w przypadku niespodziewa-
nych zdarzen na drodze. Podkreslaja,
jak wazna jest szybka reakcja assi-
stance, podstawienie samochodu za-
stgpczego we wskazane miejsce czy
sprawna i bezgotéwkowa likwidacja
szkody. To wszystko juz od dawna ja-
ko PZU oferujemy. Tylko w tym roku
od stycznia do lipca wyplacili$my
prawie 255 mln zl odszkodowan
ubezpieczonym u nas klientom firm
leasingowych posiadajacych ubezpie-
czenie komunikacyjne.

Uwaznie obserwujemy zmieniajacy sie
rynek. Jedng z odpowiedzi

na jego potrzeby byto wprowadzenie
taryfy dynamicznej w ubezpieczeniach
komunikacyjnych. Dzisiaj, po czterech
latach od podjecia tej decyzji, jestesSmy
przekonani, ze byta ona stuszna.

rozni si¢ OC od AC, a czym NNW
od assistance. Z pelna swiadomoscia
wykupuja ubezpieczenie GAP. Wsrod
oczekiwan klientow obecnie moz-
na wyrozni¢ wiele czynnikéw, a ce-
na jest jedynie jednym z nich. Warto
zwréci¢ uwage, Ze réwnie waznym
elementem jest dla klienta wybor
konkretnego towarzystwa ubezpiecze-
niowego, ktore nie budzi jego watpli-
wosci w kwestii bezpieczenstwa
i jakosci obstugi.

Zabezpieczajac przedmiot leasin-
gu, klient przede wszystkim oczekuje,
ze zawarcie obu umoéw - finansowa-
nia i ubezpieczenia - bedzie wymaga-
o minimum formalnos$ci, odbedzie
si¢ podczas jednego spotkania z do-
radca, a najlepiej online. Niezwykle

Ubezpieczenie mienia jest mniej
powszechne niz ubezpieczenia komu-
nikacyjne, jednak ubezpieczenia w le-
asingu to nie tylko pojazdy, ale
rowniez maszyny i urzadzenia. Ubez-
pieczenie leasingowanej maszyny wy-
maga rozwazenia wielu czynnikéw
ryzyka. Wazne jest nie tylko, jaka to
maszyna, ale rowniez gdzie jest posta-
wiona, czy obok znajduje si¢ strefa
materiatow tatwopalnych, jakie sa za-
bezpieczenia calego magazynu czy za-
ktadu produkcyjnego. Niezwykle
wazne jest skupienie si¢ na wszyst-
kich wskazanych aspektach.

Szukamy nowych rozwiazan

Najwieksze na rynku doswiadcze-
nie we wspolpracy z firmami leasin-

gowymi pozwala nam oferowa¢ no-
woczesne rozwigzania. Opracowywa-
ny obecnie model takiej wspoltpracy
zaklada maksymalnie szeroki zakres
pokrycia dla przedmiotow, znacznie
ograniczona liste branz wytaczonych
oraz intuicyjna klasyfikacj¢ przedmio-
tow. Wszystko po to, by doradcy le-
asingowi mogli maksymalnie skupi¢
sie na tzw. sprzedazy podstawowej
umowy, tj. leasingu. Chcemy, by mieli
mozliwie szerokie kompetencje i ta-
twos$¢ w oferowaniu odpowiedniego
zabezpieczenia przedmiotu. W $lad
za wprowadzeniem nowej umowy pla-
nujemy przeprowadzenie cyklu szko-
len dla OFWCA leasingowych.

PZU jest Partnerem Diamento-
wym tegorocznej konferencji ,Le-
asing & Ubezpieczenia”. Zapraszamy
do sledzenia wystapien przedstawicie-
li PZU w dyskusjach panelowych nt.
rozwoju produktow ubezpieczenio-
wych dla klientéw firm leasingowych,
jakosci i innowacyjnosci w procesach
likwidacji szkéd oraz transformacji
cyfrowej w ubezpieczeniach.
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Z okazji jubileuszu
30-lecia Zwiagzku Polskiego
Leasingu w imieniu PZU
chcemy ztozyé¢ gratulacje,
wyrazy uznania
i zyczenia dtugich lat
dalszego dynamicznego
rozwoju branzy
leasingowej.



